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BSTDB - la inaltimea celor
10 ani de activitate

IN LUNA IUNIE 2009, BANCA PENTRU COMERT SI
DEZVOLTARE A MARII NEGRE (BSTDB) A MARCAT 10 ANI
DE ACTIVITATE PE PIATA BANCARA DIN REGIUNE. CU
ACEASTA OCAZIE, PE 14 IUNIE, LA TESSALONIKI, GRECIA,
A FOST ORGANIZAT FORUMUL ECONOMIC REGIONAL
“THE BLACK SEA REGION: TODAY AND TOMORROW?,

CU SCOPUL DE A ANALIZA SITUATIA ECONOMICA DIN

m W REGIUNE SI DE A TRASA NOI PERSPECTIVE DE VH:FOR. LA

P EVENIMENT AU PARTICIPAT SI JURNALISTI DIN TARILE
I Mariana TABUNCIC ACTIONARE ALE BANCIL

BSTDB si-a inceput activitatea a asigura dezvoltarea economicd banca a inregistrat o crestere rapida
financiara in anul 1999. Banca a fost a tarilor-membre si a promova a portofoliului de creditare, in 2007
infiintatd de 11 tédri din regiunea cooperarea regionald. Dupa 10 ani aceasta fiind de pina la 60%, iar in
Marii Negre (Albania, Armenia, de activitate, BSTDB si-a demonstrat 2008 - de peste 30%. Incepind cu
Azerbaidjan, Bulgaria, Georgia, credibilitatea in fata clientilor, anul 1999, BSTDB a finantat 160 de
Grecia, R.Moldova, Romania, Rusia, devenind un important finantator operatiuni in toate tirile-membre
Turcia §i Ucraina) cu scopul de in regiune. Numai in ultimii 2-3 ani, in valoare de $2 bilioane. La finele
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anului 2008, portofoliul bancii
includea 94 de operatiuni cu un cont
de finantare de $950 mil.

Rezultatele financiare pentru
anul 2008

Potrivit raportului financiar al
institutiei pentru anul 2008, aprobat
de adunarea anuali a actionarilor,
anul trecut a fost unul foarte
productiv, profitul net al bincii
majorindu-se cu 44%, atingind,
astfel, suma de 13,1 mil. DST
(Drepturi Speciale de Tragere), ceea
ce reprezintd circa 14,4 mil. euro.
Conducerea bancii a decis ca, in
conditiile crizei economice mondiale,
profitul sé fie alocat in scopul
majorarii volumului rezervelor bancii
pentru a mentine lichiditatea si a
pastra stabilitatea bancii.

Luind in calcul faptul ci téirile din
regiunea Marii Negre au fost afectate
destul de mult de criza financiara
globala, BSTDB planificd pentru anul
2009 o crestere a portofoliului de
credite doar cu 10%, spre deosebire
de anul 2008, cind acesta a crescut cu
30%.

Hayrettin KAPLAN, presedintele
BSTDB: Am luat decizia ca in anii
2009-2010 sd nu punem accentul pe
cresterea portofoliului de credite, ci
pe mentinerea calitdtii acestuia si pe
dezvoltarea relatiilor de colaborare
a tarilor-membre. De asemenea,
vom acorda o atentie deosebitd
operatiunilor de finantare din tdrile-
membre mici, precum Albania,
R.Moldova, Georgia, Armenia,
Azerbaidjan.

Strategie revizuita
In cadrul adunirii anuale a
actionarilor s-a decis, de asemenea,

www.profit.md

Capitalul BSTDB este de 3 mird. DST, aproximativ
$4,5 mird. La moment, Rusia, Grecia si Turcia detin
fiecare cite 16,5% din actiunile bancii, Roménia -
14%, Bulgaria si Ucraina - cite 13,5%, Azerbaidjanul

-5%, Albania - 2%, Armenia si Moldova - cite 1% si

Georgia - 0,5%.

schimbarea strategiei de finantare a
béncii. Astfel, daci anterior banca
era axata prioritar pe acordarea
creditelor intreprinderilor mici si
mijlocii (IMM), precum si institutiilor
financiare, pentru a dezvolta sectorul
financiar din regiunea Marii Negre,
atunci pentru urmdtorii ani banca
intentioneaza sa-si diversifice
portofoliul de creditare. BSTDB

va continua si finanteze IMM-

urile, insd va acorda prioritate deja
proiectelor din domeniul energiei,
infrastructurii, transportului,
utilitdtilor publice si, probabil,

din domeniul telecomunicatiilor.

In opinia conducerii bancii, toate
aceste sectoare au un viitor bun, iar
investitiile vor putea fi recuperate in
timp util. Totodata, pentru a echilibra
portofoliul de credite, actionarii au
decis sé crediteze in viitor mai multe
proiecte din Grecia, Romania si
Bulgaria, dar in acelasi timp sd reduca
numarul proiectelor creditate din
Rusia.

Chiar daca R.Moldova detine
doar 1% din actiunile bancii, aceasta,
de asemenea, este incurajata de
conducerea béncii si elaboreze si
sa depund cit mai multe proiecte
de finantare, tinind seama de noua
strategie adoptatd.

Andrei KONDAKOYV,
vicepresedintele BSTDB: Pind in

A v oA

prezent am creditat in Moldova doar
proiecte ce tin de sectorul bancar. Avind
in vedere insd schimbarea strategiei
de dezvoltare si finantare a bdncii,
recomanddm si R.Moldova, de rind cu
celelalte state actionare, sd elaboreze
mai multe proiecte din sectorul real
al economiei. Credem cd finantarea
sectorului bancar, intr-adevdr, ajutd
R.Moldova sd lupte cu criza economicd,
insd este important ca si sectorul real
sd nu fie neglijat. Potrivit noii strategii
de finantare a bancii, proiectele din
domeniul infrastructurii, energeticii,
telecomunicatiilor vor avea prioritate.
Potrivit vicepresedintelui BSTDB,
pentru banca este important ca
solicitantul de credit sd descrie
foarte detaliat si motivat planul de
afaceri si s aiba un audit financiar
in conformitate cu standardele
internationale. In cazul in care
aceste doud conditii sint respectate,
companiile, inclusiv cele din Moldova,
au foarte mari sanse de a colabora cu
banca.

Conditii de creditare

BSTDB este o institutie bancara
care participd la cofinantarea
proiectelor din tarile fondatoare.
De reguld, creditul acordat de banca
nu depasete 35% din suma totala a
proiectului. In acelasi timp, volumul
minim de finantare din partea
BSTDB nu trebuie sa fie mai mic de
$3 mil,, in timp ce volumul maxim
al finantarilor nu poate depasi
$38 mil. Termenul de stingere a
creditelor este de la 3 la 10 ani,
in functie de proiect. In scopul
finantarii proiectelor, in anul 2009
banca a emis obligatii in valoare de
$125 mil. si a atras credite in valoare
de $50 mil. ®
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Justitie

Un nou dosar de milioane

I Victor BERZEDEAN

Istoria a inceput in anul 2000,
cind baroul ,,Partner-A” a participat
la licitatia de privatizare a 199,975 de
actiuni emise de Cariera de pietris si
granit de la Soroca, care apartineau
statului (65,86%) si a fost desemnat
cistigator al licitatiei. Investitorul a
platit pentru actiuni 2,498 mil. lei.

Primii trei ani au decurs relativ
normal. Ins3, in 2003, Curtea de
Conturi a efectuat un control al
privatizarii carierei. In hotirirea
acesteia din 3 ianuarie 2004, ea
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CURTEA EUROPEANA A DREPTURILOR OMULUI (CEDO) A
DAT CISTIG DE CAUZA FOSTILOR PROPRIETARI AT CARIEREI
DE PIETRIS SI GRANIT DIN SOROCA IN DOSARUL INTENTAT
GUVERNULUI MOLDOVEI DACA PARTILE NU VOR AJUNGE
LA O INTELEGERE AMIABILA IN DECURS DE TREI LUNI, CEDO
AR PUTEA OBLIGA MOLDOVA SA ACHITE INVESTITORULUI

PESTE 5 MIL. EURO.

a constatat cd cariera a primit de

la 0 companie de stat tertd 27 de
vagoane fara acte si fard a fi incluse
in documentele contabile. In 2004,
Departamentul Privatizarii a initiat

o actiune civila privind imbogatirea
fara justa cauza. Prin decizia Curtii
Supreme de Justitie din 11 noiembrie
2004, cariera a fost obligatd sd
pléteasca statului 972 mii lei, suma
reprezentind costul celor 27 vagoane.
Aceastd hotdrire a fost executata in
anul 2005.

Istoria insa nu se incheie aici.
Dupa cum avea si se dovedeasca
ulterior, acesta a fost doar inceputul.
Astfel, in iulie 2006, CCCEC a initiat
proceduri penale pe faptul privatizérii
carierei. Activitatea carierei a fost
blocata ca urmare a sechestrarii
documentelor contabile, a refuzului
de a-i prelungi licenta si a altor
actiuni intreprinse impotriva ei de
catre stat.

La 15 decembrie 2006,
Procuratura Generali a initiat
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La CEDO se afla si alte dosare derivate din cel al Carierei
de nisip si pietris din Soroca, care ar putea sa faca noi
»gauri” in buget.

proceduri judiciare impotriva
Departamentului de Privatizare si
a companiei reclamante, solicitind
anularea contractului de vinzare a
actiunilor care apartineau statului,
pe motiv cd vagoanele nu au fost

incluse in patrimoniul privatizat,
fiind diminuat, astfel, costul fiecirei
actiuni de la 13,88 1a 12,5 lei. In
actiunea sa procurorul nu a facut
referire la hotérirea din 11 noiembrie

(3 ianuarie 2004). Cererea de recurs a
companiei reclamante a fost respinsa
ca nefondaté de cétre Curtea Suprema

actiunea Procuraturii Generale si a
anulat vinzarea actiunilor statului.
Instanta a respins obiectia privind

2004. In sustinerile orale procurorul

a mentionat ca actiunea nu este

prescrisd, deoarece prescriptia nu se
extinde asupra actiunilor intentate

de procuror. La 12 aprilie 2007,

Curtea de Apel Economica a admis

tardivitatea actiunii, constatind

totusi cd prescriptia extinctiva este

aplicabild actiunilor intentate de

procuror, deoarece in aceastd cauzd
termenul a inceput sa curgd din ziua
adoptirii hotaririi Curtii de Conturi

de Justitie la 12 julie 2007.

In cadrul procedurii de executare

Guvernul a constatat ca, in pofida
solutiei judecatoresti favorabile, el
nu a redobindit controlul asupra
carierei, deoarece in 2002 cariera a

Din dosarul revistei "Profit"

Alexandru Gritunic, ex-directorul Carierei de nisip si pietris din Soroca:

, Privatizarea a fost perfect legala”

www.profit.md

Privatizarea a avut loc in cadrul
unei licitatii transparente, cu
respectarea prevederilor legislatiei in
vigoare. Ea a inceput sa lucreze bine,
s-au dat salariile la timp. Dar din
2006 a inceput sa se discute despre
banii care, posibil, ar veni din Europa
pentru restabilirea drumurilor in
Moldova. Atunci, guvernarea a pus
ochiul pe cariera, deoarece drumurile
europene se fac din pietris de granit.
Acum trei ani, acolo a venit seful
statului, s-a uitat 20 de minute si
a doua zi au venit colaboratorii
CCCECssi s-a inceput totul. S-a
implicat procuratura, judecatile si au
nationalizat obiectul.

Regretabil este ca in aceasta
perioada intreprinderea a fost dusa
de ripd, bagata in credite, a fost
micsorat numirul locurilor de munca
si salariile etc.

Pe lingid interesul personal al unor
persoane din anturajul guvernarii,

a fost si cel politic - or, eu sint si
vicepresedintele Partidului Popular
Republican. Se stie ca relatiile dintre
liderul formatiunii, Nicolae Andronic,

si presedintele Vladimir Voronin nu-s
dintre cele mai bune.

Este regretabil ca actiunile
guvernadrii vor face o gaura in buget
de milioane de euro. Vor trebui sa
plateasca acesti bani toti cetétenii
republicii. Sper ca Guvernul va gasi
o solutie amiabila pentru a nu afecta
cetatenii.

Apropo, pe rol la CEDO sint inca
vreo 10 procese derivate din acesta.

E vorba de contracte cu anumiti
agenti economici, declarate nule dupa
nationalizare. Acolo, iarasi sint sume
impunatoare.

Cariera este acum in stare de colaps
si pentru a o readuce la starea initiala,
nu stiu daca ajung milioanele obtinute
in urma procesului de la CEDO. Chiar
daca as prelua acum cariera din mila
fata de oameni, nu stiu ce s-ar putea de
facut. Cu atit mai mult, cu cit in urma
actiunilor guverndrii, prundisul se aduce
din Ucraina. In rezultat, si conditiile de
activitate pe aceasta piata nu mai sint
atit de favorabile, dar si consumatorii au
avut de pierdut. Or, pretul la un metru
cub de beton a crescut considerabil.
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mai emis 349,738 actiuni, mérind,
astfel, capitalul social din contul
echipamentului livrat carierei. Aceastd
emisiune a fost inregistratd la CNVM
la 20 mai 2002. Ca urmare a acestei
emisiuni, actiunile obtinute de
Guvern in urma procedurilor care au
culminat cu decizia din 12 iulie 2007
reprezentau doar 30,59% din totalul
actiunilor.

La 21 august 2007, Procuratura
Generala, in numele Guvernului, a
solicitat Curtii de Apel Economice
sd emitd o hotarire suplimentara
prin care sd anuleze i emisiunea
din anul 2002. In sustinerea pozitiei
sale, Procuratura a sustinut cd, prin
decizia din 12 iulie 2007, s-a avut in
vedere repunerea partilor in situatia
existenta pind in februarie 2000, cind
statul detinea 65,86% din actiunile
carierei. Reclamantul a obiectat
impotriva acestei cereri, sustinind
cd aceastd chestiune nu a constituit
obiectul procedurii initiale. In orice
caz, cerinta era prescrisa, deoarece
emisiunea a fost inregistratd in anul
2002, iar pretentia a fost formulatd in
anul 2007.

La 6 septembrie 2007, Curtea
de Apel Economica a admis cererea
Procuraturii i a emis o hotarire
suplimentari prin care a anulat
emisiunea din 2002. Instanta a
conchis cé cerinta de anulare a
emisiunii reiesea implicit din cerinta
initiald de repunere a statului in
situatia in care el detinea 65,86% din
actiunile carierei. Instanta nu s-a
pronuntat asupra obiectiei privind
tardivitatea cerintei. La 18 octombrie
2008, Curtea Suprema de Justitie a
respins recursul reclamantului pe
motiv ca solutia primei instante este
corectd, deoarece vinzarea din anul
2000 a fost declarata nula.

La 24 decembrie 2007,
reclamantul a solicitat Curtii de Apel
Economice sa explice cum urmeazd a
fi executate prevederile hotaririi din
6 septembrie 2007 privind repunerea
partilor in situatia initiala in ceea ce
priveste anularea emisiunii din 2002.
La 3 martie 2008, Curtea de Apel
Economicéd a emis o hotérire prin
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Contrar asteptarilor, CEDO a examinat acest caz in
termeni destul de redusi — examinarea dosarului a durat
mai putin de doi ani, adica de citeva ori mai putin decit in

cazul altor dosare.

care a explicat cd Guvernul trebuie
sa plateascd reclamantului 3,147 mil.
lei, reprezentind valoarea actiunilor
emise in anul 2002. La 3 aprilie 2008,
Curtea Suprema de Justitie a admis
recursul Guvernului, a casat hotdrirea
din 3 martie 2008 si a trimis cererea la
rejudecare. La 7 iulie 2008, Curtea de
Apel Economica a rejudecat cererea
si a dispus restituirea cétre reclamant
a echipamentului de extragere livrat
si nu a costului acestuia din anul
2002. Recursul reclamantului, prin
care acesta pretindea ca solutia data
contravine legii, a fost respins de
cétre Curtea Suprema de Justitie
la 4 septembrie 2008. Deoarece
echipamentul era folosit, el nu putea fi
de vreun folos pentru reclamant i nu
a fost ridicat de la carierd.
Investitorul nu a avut altd

solutie decit s apeleze la CEDO.
In cererea, depusi la Curte la 30
august 2007, el a invocat violarea art.
6§ 1 CEDO (dreptul la un proces
echitabil), pe motiv ca actiunea
Procuraturii Generale a fost admisa
cu incalcarea termenului general de
prescriptie, precum si violarea art. 1 al
Protocolului nr. 1 la CEDO (protectia
proprietatii). CEDO a considerat
intemeiate argumentele investitorului
sii-a oferit cistig de cauza.

De notat ca, investitorul a solicitat
cu titlu de prejudiciu material 4,952
mil. euro plus 43,24 euro pentru
fiecare zi pind la executarea finald a
hotaririi; cu titlu de prejudiciu moral
- 50 mii euro, iar cu titlu de costuri
si cheltuieli — 8,940 mii euro. Cit va
obtine acesta, va fi clar minimum
peste 3 luni. B
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Profit & Impozite

UNA DINTRE CELE MAI
MARI PROBLEME ALE
SISTEMULUI BUGETAR-
FISCAL ESTE LA ORA
ACTUALA ACTIVITATEA
~FIRMELOR-FANTOMA’,
CARE ADUC PREJUDICII
DE SUTE DE MILIOANE
DE LEI

B 'gor vOLNITCHI

Atacul ,fantomelor”

Criza financiar-economici are si
laturile sale pozitive. In conditiile in
care fiecare banut conteaz, se atrage o
atentie deosebitd tuturor aspectelor cit
de cit importante, iar aceasta permite
de depistat o multime de nereguli, care,
pind acum, nu se stie din ce motive,
erau trecute cu vederea.

Este si cazul restituirii TVA din
bugetul de stat. Se stie ca acest impozit
este cel mai important pentru bugetul
de stat. De exemplu, in bugetul pentru
anul 2009, se prevede cd TVA la
marfurile produse si serviciile prestate
pe teritoriul Republicii Moldova
va constitui 4,071 mlrd. lei, TVA la
marfurile importate — 8,820 mlrd. lei,
iar restituirea TVA este preconizati la
nivelul de 1,806 mlrd. lei. Dar, desi pind
acum s-a vorbit mult despre posibilele
fraude legate de restituirea T'VA, abia

70

acum se pare ca de aceasta problema
organele competente s-au apucat la
modul serios. Iar primele investigatii au
dat rezultate socante.

Recentul control efectuat in acest
sens de Curtea de Conturi a dovedit
3, numai prin intermediul ,,firmelor-
fantom&” inregistrate in 2008, in mod
unilateral, la calcularea TVA s-a operat
cu suma de 694 mil. lei, care nu a fost
platitd in bugetul de stat. Proportiile
problemei sint ingrijorétoare, daca luam
in calcul faptul cd numarul ,,firmelor-
fantoma” este in continua crestere. De
exemplu, anul trecut numarul acestora
a crescut cu 63 de unitati (41%) sia
ajuns sd constituie 143.

Doar 25 dintre aceste firme au
reusit, in perioada 2007-2008 (apropo,
25 dintre ele sint inregistrate in sectorul
Centru al capitalei), sd calculeze fictiv

TVA in valoare de 889,9 mil. lej, fird a
pléti suma respectivé in buget. Firmele
respective, practic, neefectuind nici
un fel de achizitii, au indicat mérfuri

si servicii in valoare de 4,5 mlrd.

lei. Printre acestea se numara: SRL
»Metsepcon” — 415,1 mil. lei (TVA -
69,2 mil. lei); SRL ,,Mip Construct”
—406,3 mil. lei (TVA - 67,7 mil. lei);
SRL ,,Pag&Prim” — 391,1 mil. lei (TVA
- 65,1 mil. lei); SRL ,,Bovcomert” -
374,8 mil. lei (TVA - 62,5 mil. lei);
SRL ,,Melcon-Exim” - 352,2 mil. lei
(TVA - 58,7 mil. lei); SRL ,,Cupvitcons”
—319,7 mil. lei (TVA - 53,3 mil. lei);
SRL ,Givital Grup” - 307,7 mil. lei
(TVA - 51,3 mil. lei); SRL ,,Morelcom”
— 300 mil. lei (TVA - 50 mil. lei); SRL
»Maruh-construct” — 292,2 mil. lei
(TVA - 48,7 mil. lei); SRL ,,Gunprim” -
278,1 mil. lei (TVA — 46,4 mil. lei) etc.
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Curtea de Conturi a atras atentia
asupra unor lacune in activitatea
organelor fiscale, care faciliteaza
activitatea ,,firmelor-fantoma”. Astfel, s-a
atras atentia asupra faptului ci 24 din
cei 25 de agenti economici mentionati
au depus declaratii privind TVA, fara
a prezenta si anexele de rigoare la
aceste declaratii. Straniu, dar aceste
declaratii au fost acceptate de organele
fiscale, desi, potrivit legislatiei, urmau
s fie recunoscute ca si neprezentate.
Acceptarea declaratiilor privind TVA
incomplete le-a permis acestor firme
sd-si continue activitatea ilegald.

O altd lacuna este nerenovarea la
timp a bazei de date a IFPS. Curtea de
Conturi a putut urmari operatiunile de
livrare si achizitie a firmelor pe care le-a
supus verificarii doar pina la data de 1
iulie 2008, deoarece pentru perioadele
urmitoare baza de date a IFPS nu a fost
actualizatd. ,, Actualizarea bazei de date
cu o intirziere de sase luni este un risc
nepermis pentru buget si conduce la
imposibilitatea identificarii operative a
Hirmelor-fantom&’, creind posibilitatea
pentru activitatea lor incd o anumitd
perioads, fard ca aceasta sd poata fi
vizualizatd in baza de date a IFPS’, a
constatat Curtea de Conturi.

Apropo, sase luni este un termen mai
mult decit suficient pentru ca o ,,firma-
fantomd” sd-si poatd face nestingherita
mendrele. De exemplu, doud-trei firme
din cele urmdrite de Curtea de Conturi
au avut nevoie de termene cuprinse
intre o lund si opt luni pentru a pune in
aplicare schemele ilegale. Dupa o scurtd
perioadi de activitate ,,intensd’, acestea,
pur si simplu, incetau sa mai prezinte
declaratiile privind TVA.

Cum pot fi recunoscute ,firmele-fantoma”

Un exemplu bun in acest sens
este cel al firmei ,Visocenii C.F.,
refnregistratd la data de 18 junie 2008.
Neefectuind, practic, nici un fel de
achizitii, a prezentat declaratia privind
TVA pentru luna iulie 2008 in care
a indicat achizitii de 352,7 mil. lei si
TVA de 70,4 mil. lei, dar care nu au
fost confirmate prin anexele de rigoare.
Firma a indicat si livrari in aceeasi
valoare si nu a livrat bugetului cele 70,4
mil. lei. Aceasta a permis unor agenti
economici sa reflecte, in mod unilateral,
TVA in aceeasi marime. In total, acest
agent economic a eliberat, in decurs de
sase luni, documente privind livrarea de
madrfuri si servicii in suma de 477,6 mil.
lei (TVA - 95,5 mil. lei), fira a se declara
si efectua platile de rigoare in buget.

Un alt exemplu in acest sens este
SRL ,, Impervin Club’, care, in decurs
de o singurd zi, fard a efectua careva
achizitii, a eliberat trei documente
privind livrarea de méarfuri in sumé de
66,1 mil. lei (TVA - 13,2 mil. lei).

Problema a devenit atit de
stringenta, incit presedintele Vladimir
Voronin a decis si se implice personal.
Recent, el a convocat o sedinta privind
corectitudinea si legalitatea adoptarii
deciziilor de restituire a TVA de citre
Serviciul Fiscal Principal de Stat. In
cadrul ei, a fost audiata informarea
prezentatd de citre presedintele Curtii
de Conturi, Ala Popescu, privind
rezultatele controalelor efectuate de
citre aceastd institutie vizind modul de
restituire si de trecere in cont a TVA.
Astfel, s-a mentionat ci evaziunea fiscald
practicata de catre ,,firmele-fantoma”
reprezinta o problema serioasa pentru
sistemul bugetar.

Expertii sustin cd acest tip de firme intrunesc un set de caracteristici
comune, cum ar fi: un mare volum de livréri si achizitii (de la citeva zeci
pina la citeva sute de milioane de lei) intr-o perioada de timp relativ scurta;
un numar redus de angajati (de regula, directorul si contabilul-sef) si un
salariu mic (5-10 mii lei anual); fondator este fie 0 persoana prea tinéra,
fie una prea batrina cu domiciliul, de reguld, in stinga Nistrului; lipsa
incaperilor de depozitare; cheltuielile intreprinderii sint mai mari decit
veniturile; valoarea totala a impozitelor si taxelor achitate la buget este una
micd, comparativ cu volumul vinzarilor.

www.profit.md

Participantii la discutie au analizat
sub diverse aspecte factorii care
favorizeaza aparitia si functionarea
multiplelor ,,firme-fantom&’, practicile
ilicite de returnare a TVA cu implicarea
acestora, lacunele cadrului institutional
ce reglementeazi aceste aspecte, s-au
referit la necesitatea eficientizarii
activitatii Inspectoratului Fiscal
Principal de Stat si a altor organe care
au tangente la domeniul respectiv.

Vladimir Voronin s-a arétat
nesatisficut de rezultatele activitatii
structurilor de resort privind asigurarea
legalitatii in procesul de achitare
si restituire a TVA. Seful statului a
apreciat activitatile de anticipare,
depistare, investigare si contracarare
a schemelor de evaziune fiscald drept
pasive, insuficiente si ineficiente,
solicitind mobilizarea eforturilor in
vederea curmdrii acestui lant coruptibil
si excluderii impactului negativ al
abuzurilor legate de acesta asupra
bugetului de stat.

Presedintele s-a referit la
imperativul intensificarii activitatii
Comisiei de Stat privind restituirea
TVA, al perfectiondrii mecanismului
de achitare si restituire a TVA si
elimindrii neajunsurilor din activitatea
Inspectoratului Fiscal Principal de Stat
si altor organe cu functii de control in
domeniul dat.

Vladimir Voronin a dispus,
de asemenea, urgentarea de catre
Ministerul Dezvoltarii Informationale a
procesului de elaborare si implementare
a facturii electronice si eficientizarea
utilizarii tehnologiilor informationale
in contracararea evaziunilor fiscale
si tranzactiilor dubioase legate de
restituirea si achitarea TVA.

Presedintele a mai cerut elaborarea,
in baza raportului respectiv al Curtii
de Conturi, a unor propuneri concrete
vizind mésurile care se impun a fi
intreprinse, cu specificarea persoanelor
responsabile si termenelor de executare
a acestora.

Rémine sa vedem dacd vor urma
careva rezultate practice. In mod
normal, acestea nu ar trebui sa intirzie,
dar, sa nu uitdm, ca trdim totusi in
Republica Moldova. B

71

<
<



Profit Moda

DACA V-ATI HOTARIT SA URMATI
O CARIERA DE DESIGNER
VESTIMENTAR PROFESIONIST,
TREBUIE SA STITI CITEVA REALITATI
IMPORTANTE DESPRE ACEASTA
PROFESIE FASCINANTA LA PRIMA
VEDERE. ACEASTA SPECIALITATE
ITI POATE OFERI NOI PROVOCARI,
POSIBILITATI DE CREARE,
AFIRMARE SI SATISFACTIE PENTRU
REZULTATELE OBTINUTE, DAR SI
MULTE ESECURI. CU TOATE CA

IN LUME INDUSTRIA DESIGNULUI
VESTIMENTAR ESTE IN CRESTERE,
IAR DESIGNERII BUNI SINT FOARTE
APRECIATI, IN MOLDOVA NU SINT
PREA MULTE PERSPECTIVE DE
AFIRMARE SAU PROFIT IN ACEST
SENS, DEOARECE DESIGNUL ARE O
VALOARE RIDICATA SI PRESUPUNE
MULTA MUNCA SI INVESTITIIL DE
ACEEA, IN TARA NOASTRA ESTE
FOARTE DIFICIL SA-TI GASESTI UN
LOC DE MUNCA BINE REMUNERAT
SAU SA-TI CREEZI PROPRIA
COMPANIE DE VESTIMENTATIE SAU
MODELING.

O afacere deloc usoara -
designul vestimentar

www.profit.md

Doar cinci institutii de

sint constienti ca nu au prea mari

invatamint din Republica Moldova perspective de afirmare sau profit
pregitesc specialisti la specialitatea in Moldova, ei sperd cd vor putea

de designer vestimentar. Cu toate

merge in alte tdri, unde sa-si expuna

acestea, in fiecare an sute de studenti  lucrarile. Din cauza problemelor cu

imbritiseaza aceasta profesie,
achitind o taxd anuald de circa
sase mii de lei. Prea putini dintre
ei insa reusesc si se afirme si sa

care se confuntd Moldova, multi nu
reusesc si se afirme in domeniul lor
si se specializeazd in altele. Olesea
Vasilache a absolvit facultatea de

devind designeri. Desi o mare parte designer vestimentar, dar spune cd
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nu a activat niciodata in domeniul ei,
deoarece nu are bani suficienti pentru
a-si dezvolta o afacere care s fie
apreciatd pe piata Moldovei.

Olesea VASILACHE: Desi am
fdcut studii la buget, cheltuielile pentru
conceperea si confectionarea modelelor
erau foarte mari. Dupd ce am absolvit
facultatea, mi-as fi dorit foarte mult
sd lucrez in domeniul meu, sd concep
modele noi pe care sd le expun pe
podium si apoi spre vinzare, pentru a
obtine profit, insd nu am avut aceastd
posibilitate.

Ea spune cd a incercat de
nenumdrate ori sa participe la
prezentdri de moda, dar fard succes
- pe piata moldoveneasca nu se
apreciazd vestimentatia noastra.

Olesea VASILACHE: Cind am
posibilitate si bani pentru material,
confectionez modele noi pe care, sper,
cd le voi expune undeva. Colectia mea
numdrd circa 20 de modele. Recent,
am trimis citeva modele vestimentare
in Italia, la Milano, unde vor fi expuse
intr-un salon de modd. Sper ca mdcar
italienii sd-mi apreciaze colectia,
dacd in Moldova nu existd ateliere
sau companii care sd se ocupe de
promovarea designerilor vestimentari,
precum sint in alte tdri.

Profesia de designer vestimentar
presupune aptitudini de comunicare,
tehnice, analitice, artistice si multa
publicitate. Nu exista regulamente in
sfera design-ului. Oricine care poseda
calitatea de a coase sau croseta, poate
spune cé este designer, insd prea
putini se pot afirma in aceastd lume
fascinantd a modei. In aceste conditii
prea putine femei reusesc sa-si creeze
o imagine si

76

sa-si promoveze produsele, insi cele
care sint mai curajoase reusesc. Una
dintre femeile de succes in acest sens
este creatoarea de moda, Valentina
Vidragcu, directorul primei Agentii
de fotomodele din Moldova “Viva
Moldels”, care creeazd vestimentatie in
stil romanesc.

‘i

Valentina VIDRASCU: Ideea de
a face design o am incd din copildrie.

Prima mea prezentare de modd a
avut loc in 1999 cu o colectie brodatdi
manual cu motive din ornamentica
romdneascd, ceea ce a constituit
un pas important in cariera mea,
fiind o colectie ineditd in lumea
modei. Dupad care a urmat festivalul
international de moda ,East on
Catwalk” de la Bucuresti, unde am
expus colectia ,Deo Soli”.

Valentina Vidrascu spune ca
dupa festivalul de la Bucuresti, unde
colectia ei s-a clasat printre primele
sase cele mai reusite colectii din
cele peste 40 expuse, a urmat multa
munci si zeci de prezentari. ,,Au
fost incercari grele, costisitoare si
fara sustinere”, spune ea.

Valentina VIDRASCU: Din
2001 pind acum, am expus mai multe
colectii precum ,,Hora”, ,,Drdgaica”
si ,la blouse roumaine”, colectii
care amintesc de traditionalismul
romdnesc, deoarece imi place portul
si poporul romdnesc.

Valentina Vidrascu a precizat ca
participd peste hotare la numeroase
prezentiri de moda, deoarece piata
Moldovei nu este dezvoltatd in
acest sens. Ea spune céd in Moldova,
practic, este imposibil sé faci design
vestimentar din cauza problemelor
mari, caracteristice unei tdri sarace,

care nu-ti oferd posibilitatea de a
gasi stofe de calitate si furnitura.

Valentina VIDRASCU: Pentru
ca designerii vestimentari sd se
dezvolte si sd se poatd afirma in
Moldova, Guvernul nostru trebuie sd
preia experienta guvernului francez
in domeniu si doar atunci vom
putea vorbi de o industrie a modei
si in tara noastrd. In speranta de a
nu-mi pierde talentul de designer si
de a produce vestimentatie pentru
oamenii care apreciazd munca
manuald, la inceputul acestui
an, am deschis un show room la
Bucuresti, unde am avut mai multe
prezentdri de modd importante.
Acesta este situat intr-o vild veche
chiar in centrul orasului, fiind un
local spatios, decorat in stil etno. La
Bucuresti sint expuse toate colectiile
mele, inclusiv cele noi pe care le
confectionez, iar pentru a obtine
profit din munca mea am inceput
productia vestimentatiei in serii mici
si limitate si anume iile “la blouse
roumaine”, care sper sd-mi aducd
succes.

Din moment ce piata
Moldovei nu ofera nici profit, nici
faimd, sotii Margareta si Nicolae
Cusnir, fondatorii si proprietarii
Intreprinderii ,,Saltoianca” din
municipiul Chisinau, intreprindere
specializata in conceperea si
producerea lenjeriei si a hainelor de
casd, produc modele pentru export,
deoarece, spun ei, piata Moldovei nu
este dezvoltatd in acest sens.

Nicolae CUSNIR: Intreprinderea
noastrd a fost fondatd in 1993, iar
prima linie de productie a fost lansatd
la jumdtate de an de la inregistrare.
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Am ales anume industria confectiilor
pentru a intoarce specialistii industriei
usoare pe piata Moldovei, care au
rdamas fard lucru dupd destrdmarea
URSS. Am intilnit multe dificultdti
in organizarea productiei, deoarece
personalul nu era gata pentru relatiile
de piatd, colectivul stia sd coase
cantitdti mari, dar nu se pricepea bine
la calitate.

Nicolae Cusnir spune ci
materia primd pentru confectii
o procurau din Ucraina, Rusia si
Romdnia, inséd aceasta nu era de o
calitate corespunzitoare, ceea ce le
crea dificultati in comercializarea
productiei peste hotare, articolele
fiind vindute doar pe piata interna,
care insd, spune el, nu le oferea
resursele necesare pentru dezvoltarea
unor produse competitive.

Margareta CUSNIR: Dupd trei
ani de activitate in cadrul firmei
noastre am incercat sd ne punem
anumite scopuri si obiective noi
de implementare a tehnologiilor
performante in domeniul confectiilor.
Noile standarde ne-au permis sd ne
detasdam de principiile sovietice de
confectionare a lenjeriei, ceea ce ne-a
permis sd iesim pe piata europeand,
gratie expozitiilor si contactelor
personale.

Margareta Cusnir spune cd pentru
a largi sfera de activitate a firmei si
pentru a imbunatati conditiile de
muncé ale angajatilor, in anul 1998
au cumparat o cladire mai mare si au
purces la crearea unei intreprinderi
mixte. Ea spune ca aceasta a insemnat
un nou succes in dezvoltarea afacerii
lor si au capatat sansa de a iesi in
Europa.

www.profit.md

Nicolae CUSNIR: Pentru
modernizarea intreprinderii am
cumpdrat echipament nou pentru
productie si am obtinut certificatul de
calitate ISO 2000 9000. Ulterior, s-a
schimbat calitatea productiei si produsele
noastre au devenit competitive, fapt
demonstrat in cadrul expozitiei de la
Paris din anul 2000, unde am fost inalt
apreciati de cdtre europeni. De atunci
am inceput sd primim oferte pentru
confectionarea colectiilor de brand, iar in
anul 2002 deja lucram cu Suedia, Italia
si Marea Britanie. In 2005 am creat
laboratorul propriu de design, am fost
nevoiti sd o facem, deoarece a fost deschis
accesul liber al mdrfurilor din China si
concurenta pe piafd a crescut.

Nicolae Cusnir spune ca pentru a
completa cererea crescinda de personal
calificat, au creat o clasé de elevi care
erau instruiti permanent in domeniul
design-ului.

Margareta CUSNIR: Brandul firmei
noastre se numeste ,,Marinelle”, cu acesta
ne-am lansat peste hotare la numeroase
prezentdri de modd. Astfel, in anul
2007, colectia noastrd a fost aprobatd
in Australia, dar, din cauza comenzilor
neregulate, care generau pauze in
procesul de productie, am fost nevoiti
sd renuntam la colaborarea ulterioard.
Intreprinderea noastrd intruneste mai
multe compartimente incepind de la
design, asigurarea cu materie primd,
monitorizarea comertului pind la
livrarea marfii direct la clientul de
peste hotare. lar materia primd pentru

producerea vestimentatiei provine
din import si anume - din Spania,
Germania, Belgia, Italia si alte tdri.

Nicolae CUSNIR: Am incercat si
in Moldova sd comercializdm produsele
noastre, dar nu am avut succes, deoarece
o pijama marca ,,Marinelle” costd 500
lei, pe cind cele moldovenesti se vind cu
150 de lei i aici clientul este dominat de
pret. Piata noastrd nu este gata sd facd
diferenta in calitatea produsului. Sperdm
cd, odatd cu cresterea nivelului de trai,
se va schimba si viziunea populatiei.

La moment, societatea moldoveneascd
atrage atentia asupra hainelor cu care
se merge in societate, pe cind segmentul
hainelor de casd este arealul cel mai
putin solicitat.

Nicolae Cusnir spune ca criza
financiara si diferenta de curs valutar
din anul trecut nu i-a lasat fara pagube,
deoarece comenzile pentru export au
scdzut cu pind la 30%. El spune c4, din
acest considerent, a devenit nerentabil
sd lucreze pe materia prima a clientului,
deoarece unii clienti au incetat
colaborarea cu ei intelegind ca urmarile
crizei vor crea conditii dezavantajoase
pentru ambele parti.

Sotii Cusnir se arata optimisti si
spun ci criza are si efecte pozitive
deoarece din moment ce comenzile de
lucru s-au redus si au mai mult timp
pentru lucru creativ, iar pina la sfirsitul
acestui an trebuie si pregateascd o
colectie noua pentru o prezentare in
Italia, despre care au spus ca ne vor
comunica ulterior. B
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Profit & Vinzari

Impactul crizel asupra pietel

produselor electronice

JJ Tatiana CIOBANU

Dacé in perioadele caniculare
ale anilor precedenti magazinele
si centrele comerciale in care se
vind electrocasnice deveneau
neincapitoare de lume, pentru ci
fiecare se grabea sa achizitioneze
ventilatoare cu aer conditionat, magini
de spilat rufe, frigidere sau computere
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OPERATORII DE PE PIATA DE ELECTRONICE SI ELECTROCASNICE
SE ARATA INGRIJORATI DE ,,PUSTIETATEA” CE BINTUIE PRIN
MAGAZINELE SPECIALIZATE. NUMAI IN PRIMUL TRIMESTRU

AL ANULUI CURENT VINZARILE DE BUNURI DE FOLOSINTA
INDELUNGATA AU INREGISTRAT UN DECLIN AL VINZARILOR
DE APROXIMATIV 40%. CHIAR DACA MAGAZINELE LANSEAZA
OFERTE PESTE OFERTE, DINTRE CELE MAI ATRAGATOARE,
POTENTIALII CLIENTI NU REACTIONEAZA DEOARECE LIPSA
BANILOR SI PRETURILE EXORBITANTE Il DETERMINA PE
MOLDOVENI SA CAUTE PRODUSE MAI IEFTINE SAU SA CUMPERE
NECESARUL IN VOLUME REDUSE.

la un pret mai mic, acum in magazine
este ticere ca la muzeu.

»Criza se simte, despre aceasta
vorbesc si rezultatele vinzérilor”,
spune Elena Plamadeala, manager
comercial al companiei de distributie
angro a electrocasnicelor, ,,United
Electric Industry” (UEI). Potrivit ei,

vinzarile companiei la care activeaza
au scdzut cu circa 60% fata de aceeasi
perioada a anului precedent.

Elena PLAMADEALA: Vinzirile
au scazut la toate categoriile de
produse, inclusiv la ventilatoare sau
conditionere care in aceeasi perioadd
a anului trecut erau foarte solicitate,
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practic nu se reusea acoperirea cererii.
In pofida crizei si a vinzdrilor reduse,

preturile n-au scdzut, din considerentul

cd marfa noastrd se vinde angro si
nu cred cd micsorarea preturilor va
contribui esential la sporirea vinzdrilor.

Elena Plamadeald a mentionat ca
pentru a tine piept crizei i pentru
a nu falimenta, UEI incearcd sa
schimbe gama de produse i se axeaza
pe comercializarea celor mai necesare
produse.

Elena PLAMADEALA: Toate
produsele care se gdsesc in magazinele
specializate sint solicitate si necesare
clientului, dar dacd el nu va avea bani,
pur si simplu, se va abtine sd cumpere.
Unii se aratd optimisti si spun cd criza
este la nivel de mentalitate, dar asta
nu este adevdrat. Acum foarte mulfi
angajati sint disponibilizati, iar sefii
companiilor nu mai au capacitatea
sd achite salarii decente angajatilor
din cauza cd nu sint subventionati
sau ajutati de structurile statale sd
depdseascd criza in care s-au pomenit
treptat.

Elena Plamadeala considera ca
institutiile abilitate si autoritatile
centrale trebuie sa gaseascd solutii
optime de depasire a crizei i sa
poarte negocieri sau un dialog
constructiv cu managerii companiilor
in vederea imbunatatirii situatiei
financiare.

Féri clientii de altddata,
comerciantii nu fac decit sd spere cid
situatia financiara se va schimba in
bine. Ceva mai pesimisti sint insd
consultantii magazinelor de profil,
cei ce interactioneaza nemijlocit cu
cumpdrdtorii.

wVinzirile la electrocasnice
au inceput sa scada inca din luna
decembrie a anului 2008", spune un
consultant al magazinului ,,Xenon”
din Chisinau, care a dorit si-si
pastreze anonimatul. Potrivit lui,
pe fondul unei scaderi drastice a
clientelei, cele mai mici vinzéri se
inregistreazi la electrocasnicele mari,
in special la frigidere, dar si la alte
bunuri de folosinté indelungati, care
au devenit deja istorie intre achizitiile
moldovenilor. El a spus ca doar
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Scaderea volumelor de vinzari la magazinele
specializate se datoreaza, in mare parte, nivelului
scazut de trai al populatiei si a remitentelor care
s-au micgorat in primul trimestru al acestui an cu

circa 40%. Asfel, consumatorii nu mai sint dispusi
sa-gi achizitioneze electrocasnice, iar asta scade
dramatic vinzarile comerciantilor.

uscatoarele de rufe, ventilatoarele,
fiarele de cilcat, dar si aspiratoarele
sint solicitate de moldoveni in
permanenta, chiar daca si solicitarile
in acest sens s-au redus.

»Irebuie sa mentiondm cd lumea
intra in magazinele specializate,
insd partea proasta a lucrurilor este
ca clientii vin §i pleaca fara a face
careva achizitii chiar dacé preturile
la produse au scazut cu pind la
30%”, spune Roman Tcaci, manager
pentru achizitii si vinzari din cadrul
magazinului Everest Electronix.

Roman TCACI: Comparativ
cu aceeasi perioadd a anului trecut,
vinzdrile magazinului nostru au
scdzut cu pind la 40%. Aceasta se
datoreazd crizei economice si influentei
ei asupra dispozitiei de consum a
cumpdrdtorilor, nesiguranta leului
in raport cu valutele si, nu in ultimul
rind, remitentele reduse ale cetdtenilor
Moldovei care lucreaza in strdindtate.

Roman Tcaci a spus cd pentru a
reduce pierderile, firmele incearcd sd
intreprinda masuri de restructurare
orientate spre marfa lichid4, care sa fie
solicitatd permanent de consumatori,
decit marfa solidé folositd mai mult
pentru sortiment.

Roman TCACI: Pentru cresterea
ratei vinzdrilor, supermarketul de
electrocasnice ,,Everest Electronics”,
afard de folosirea intensd a
instrumentelor de marketing, a
efectuat restructurarea in sortimentul
madrfurilor care numdrd aproximativ
6500 de pozitii, concentrindu-
se, astfel, pe vinzarea zilnicd a
madrfurilor solicitate, precum si oferind
cumpdrdtorului mdrfuri de o calitate si
un pret convenabil.

»In conditiile de criza se observi o

tendinta acceleratd a consumatorilor
catre produse mai ieftine. Iar, pentru
a se mentine la nivelul cererii,
magazinele specializate continua si
faca oferte dintre cele mai inedite, insd
nici ofertele promotionale nu mai sint
intrebate. Ofertele extrem de tentante
sint valabile pentru o gama largé

de produse, precum televizoarele,
magsinile de spalat rufe, DVD-urile

si calculatoarele, dar nici reducerile
tentante nu maij atrag clientii’, spun
consultantii magazinelor specializate.

Solicitat de ,,Profit’, Alexandru
Muravschi, ex-ministrul economiei,
a spus ca Moldova va iesi din criza
odata cu ameliorarea situatiei
financiare din alte tari, iar asta
in cazul in care tara noastrd va
intreprinde pasi concreti de
diminuare a crizei. El a mentionat ci
Guvernul §i Banca Nationala trebuie
sd aibd un plan comun de actiuni
in privinta reformelor bugetare si
diminuarea crizei.

»Scaderea volumelor de vinzéri la
magazinele specializate se datoreaza,
in mare parte, nivelului scazut de trai
al populatiei si a remitentelor care
s-au micgorat in primul trimestru
al acestui an cu circa 40%. Asfel,
consumatorii nu mai sint dispusi
sa-si achizitioneze electrocasnice,
iar asta scade dramatic vinzarile
comerciantilor. Cred ci magazinele
specializate ar trebui sd inchida
citeva magazine din reteaua lor, asta
pentru a reduce cheltuielile”, a spus
Alexandru Muravschi.

El a precizat cé pentru a salva tara
de crizd, Guvernul trebuie sa purceada
la optimizarea cheltuielilor bugetare,
majorarea accizelor si revizuirea taxei
pe impozit. B
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